Junior Key Account Manager

(m/w/d)

Ihr Aufgabengebiet

- Kundenakquise und Betreuung eines bestehenden Kundenstamms im gesamten
Produktportfolio deutschlandweit

- Fuhren von Preisverhandlungen sowie Ubernahme der gesamten
Projektsteuerung

- Auftragsabwicklung von der Angebotserstellung bis zum Vertragsabschluss
- Erarbeitung von kundenspezifischen Losungskonzepten

- Konzeption und Umsetzung von Vertriebs- und MarketingmaBnahmen

- Teilnahme an Messen und Fachveranstaltungen

- Aktive Mitgestaltung bei der Erarbeitung von Vertriebsstrategien

- Reisetatigkeit ca. 70 %

lhr Profil
- Erfolgreich abgeschlossene kaufmannische Ausbildung
- Mehrjahrige Erfahrung im nationalen Vertrieb/Verkauf
- strategische und proaktive Denk- und Handlungsweise
- Erfahrung im Umgang mit Analysen und Kundenmanagementsystemen (CRM)
- Unternehmerisches und kundenorientiertes Denken und Handeln
- Hohe Eigenmotivation sowie ausgepragte Flexibilitat
- Ausgepragtes analytisches und konzeptionelles Denkvermdgen

- Hohes MaB an Organisationsvermogen, Selbststandigkeit und Zuverlassigkeit

Unsere Anforderungen

Sie fUhlen sich in einem engagierten Team wohl und Uberzeugen durch eine organisierte,
strukturierte und eigenstandige Arbeitsweise. Sie verfugen Uber die Fahigkeit und
Begeisterung, sich schnell in neue Aufgabengebiete einzuarbeiten. Sie sind flexibel und in
hohem MaBe belastbar, sodass Sie sich schnell auf die taglich andernden
Voraussetzungen und Anforderungen einstellen konnen.

Unser Angebot

Sie unterstutzen ein professionelles und hochmotiviertes Team im nationalen Verkauf
und Vertrieb. Sie erwartet eine individuelle Einarbeitung in ein interessantes und
abwechslungsreiches Aufgabengebiet mit groBen Gestaltungs- und
Entwicklungsperspektiven. Sie sammeln wertvolle Erfahrungen in einem modernen
Unternehmen und bei einem der Marktfuhrer fir Home Order Television und Direct
Response Television. Sie genieBen flache Hierarchien und kurze Entscheidungswege in
einem erfolgreichen Familienunternehmen. Wir bieten eine faire VergUtung, ein
freundliches Mitarbeiterteam, standig neue Herausforderungen und die Mdglichkeit
eigenverantwortlich zu arbeiten und zum Erfolg unseres expandierenden Unternehmens
beizutragen.

Konnten wir lhr Interesse wecken? Dann senden Sie bitte lhre aussagekraftigen
Bewerbungsunterlagen unter Nennung des frihestmoglichen Eintrittstermins und
Ihrer Gehaltsvorstellung an jobs@genius-germany.de.

genius-germany.de/karriere
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